Veiculo de nformacdo Nacional do Setor de Retificas de Motores

O Futuro da Retifica se Constroi com
> Uniao, Estratégia e Informacao

O inicio de maio de 2026 ficara marcado como um
divisor de dguas para o setor de retificas de motores no
Brasil. Em uma demonstrac¢do de vigor institucional e
lideranca estratégica, a diretoria do CONAREM
(Conselho Nacional de Retificas de Motores)
protagonizou debates decisivos e promoveu o
conhecimento técnico e gerencial em duas frentes de
grande relevancia: a plendria da Alianca Aftermarket
Brasil e o Summit CONAREM. Os acontecimentos
destes dias deixam claro que o setor ndo apenas esta
vivo, mas se moderniza rapidamente para liderar a
mobilidade doamanha.

Defesa Juridica e Valorizagdo Feminina na Alianga
Aftermarket

Na manha de 07 de maio, a participagdao do CONAREM
na plenaria da Aliangca Aftermarket Brasil evidenciou a
forca politica da entidade. O principal destaque foi a
atuacdao como Amicus Curiae na ADPF 1106, que
contesta pontos da Lei Ferrari. A sustentacdo oral
perante o Supremo Tribunal Federal (STF) reforca o
compromisso inabalavel do conselho em defender os
interesses das retificas e, acima de tudo, o direito de
escolha do consumidor brasileiro.

Paralelamente, a pauta social e de gestdao ganhou um
capitulo histéricocom o CONAREM Mulher.
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Esta foi a primeira atividade oficialmente direcionada
ao publico feminino que ocupa cargos de lideranca e
comando nas retificas de motores, um passo
fundamental para reconhecer e potencializar a forga
das mulheres na condugao dos negdcios do setor.

Summit CONAREM: Uma Imersao em Gestdo e
Tecnologia

No dia seguinte, 08 de maio, as ateng¢des se voltaram
para o Expo Trade Pinhais, no Parana, palco do Summit
CONAREM. Realizado em paralelo a AUTOPAR, o
encontro nacional contou com o apoio institucional da
ARERGS e da ARESC, além do patrocinio de grandes
marcas (Sabd, Sunnen, KS, Mahle, MWM e Riosulense),
reunindo especialistas para discutir os pilares que
sustentardo o mercado nos préximos anos:

o Reforma Tributdria e Legislacdao Trabalhista:
Thiago Costa Cavenaghi alertou sobre a
complexidade da transi¢do tributaria que inicia
em 2027, exigindo planejamento de caixa
imediato. Complementando a visdo legal, o Dr.
Daniel Resende abordou as implicacées da
nova NR 1 e a importancia de olhar para os
riscos psicossociais das equipes, apontando a
governanga corporativa como a chave para a
perenidade das empresas. >
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Inovagao Técnica: O mercado também
testemunhou o avango tecnolégico com o
Engenheiro Ervin, da Sunnen do Brasil, que
lancou a brunidora de mancais DBH-100.
Equipada com réguas diamantadas de alta
precisdo, a maquina foi oferecida com
condicGes especiais de lancamento para os
associados.

Sustentabilidade e Economia Circular: A
consultora Judi Cantarin reposicionou as
retificas como agentes essenciais da
economia circular, mas deixou um alerta
rigoroso: o cumprimento das leis ambientais
exige atencdo constante, e o check-list
desenvolvido pela consultoria surge como
ferramenta crucial para mitigar multas e
passivos graves.
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percepcao de valor paraocliente.

Capacitacdo e Posicionamento de Mercado:
Leopoldo Andretto provocou a audiéncia sobre
a urgéncia de reciclagem e treinamento das
equipes em um ambiente competitivo,
anunciando uma série de capacita¢Oes rapidas
para o setor.
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Na mesma linha de modernizagdo, Carla L.
Norcia (Insight Trade) lembrou que a retifica
inteligente precisa dominar o meio digital e as
novas tecnologias: "Ndo basta ser profissional,
é preciso parecer e comunicar”, gerando real
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e A Revolugdao dos Dados: O ambiente de
gestdo ganhou um novo patamar com Lucas
Ricardo Meggiolaro (CERTTUS), que
apresentou o projeto Certtus 5.0. Baseado na
metodologia OKR (Objetivos e Resultados-
Chave), o software promete tirar as
empresas do caos operacional e direciona-
las a eficiéncia estratégica.

AForcalnabalavel do Motor a Combustdo

Um dos momentos mais impactantes do Summit veio
através do Engenheiro José Eduardo Luzzi, diretor do
Sindipecas e presidente do Conselho Deliberativo do
Instituto da Mobilidade Baixo Carbono. Com dados
robustos baseados em um estudo técnico recente,
Luzzi trouxe uma dose macica de realidade e
otimismo para o setor retificador.
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Enquanto o discurso global foca de forma simplista na
eletrificacao total, o cendrio brasileiro desenha um
caminho muito mais realista e sustentavel baseado
na descarbonizagdo vidvel. Prova disso sdo os
exemplos praticos de infraestrutura — como o
sucesso do biometano em Goiania frente aos
desafios logisticos dos 6nibus elétricos em Sao Paulo.

O Futuro da Frota até 2040 As projeg¢des do Instituto
MBCBrasil apontam que o motor a combustdo
interna continuara sendo o protagonista absoluto do
transporte nacional:

e Frota de Caminhdes (2040): 85% dos
veiculos ainda serdo equipados com motores
a combustdo interna (com os 15% restantes
divididos entre elétricos e gas/biometano).

e Frota Leve (2040): O mercado sera
amplamente dominado por 39,1 milhdes de
veiculos flex, aproveitando o histérico de
biocombustiveis do pais (etanol e biodiesel).

Conclusao: Vida Longa as Retificas

As palavras de encerramento do presidente Laguna
resumiram com exatiddo o sentimento que tomou
conta dos participantes ao final dos eventos: o
sentimento de otimismo e seguranca.

Ficou categoricamente provado, por meio de dados
cientificos, inovacdo tecnoldgica e estratégias de
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mercado, que o negdcio de retificar motores esta
longe de acabar. O mercado brasileiro continuara
demandando a combustdo interna por muitas
décadas. Cabe agora a cada empresario absorver os
aprendizados compartilhados, aplicar a inteligéncia de
dados em suas oficinas, investir em suas equipes e
caminhar lado a lado com o CONAREM rumo a um
futuro préspero e altamente profissionalizado.

E o CONAREM nao parou por ai, no inicio de junho
dedicou um dia de trabalho para discutir as
oportunidades e ameacas que afetardo o mercado.

O resultado deste debate norteard o projeto
CONAREM 2050, uma visdo de longo prazo em que
tracaremos a estratégia para orientar os nossos
associados, gerar beneficios que garantam a
participacdao de mercado e a lucratividade necessaria
para que continue sendo um bom negdcio. Isso
implicard numa mudanca do modo de operacado,
treinamento continuo da equipe para enfrentar os
novos tempos e um relacionamento préximo com o
mercado.

Sevocé ainda ndo se associouao CONAREM, facaisso o
guanto antes e garanta o futuro do seu negdcio!
www.conarem.com.br

José Arnaldo Laguna
diretor presidente

@
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» > Como sua Retifica esta sendo Percebida?

O mercado da retifica ndo mudou na mesma
velocidade de outros setores. Isso é fato.

Ele continua sendo um mercado técnico, relacional e
fortemente baseado em confianca. A indicacdo ainda
tem peso. O relacionamento ainda abre portas. A
experiéncia pratica ainda vale muito. Diferente de
outros segmentos, a retifica ndo virou um negdcio
movido apenas por redes sociais ou tendéncias
digitais.

Mas existe uma mudanga importante acontecendo.
Talvez mais silenciosa do que em outros mercados. E
justamente por isso, mais perigosa. O que mudou ndao
foia esséncia do setor. Mudou a légica da decisao.

Durante muitos anos, a escolha de uma retifica
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acontecia quase de forma automatica. A oficina
indicava. O cliente aceitava. O relacionamento
sustentava a confianca. Bastava alguém dizer: “Pode
levarla, oscaras sdo bons.”

Hoje, a indicacdo continua existindo. Mas ela ja ndo
encerra mais a decisdo. Elainicia.

Depois da indicagao, vem uma nova etapa que antes
praticamente nao existia: a validagao da confianca. O
cliente pesquisa. A oficina compara. O comprador
consulta avaliacdes. Olha fotos. Analisa estrutura.
Observa organizacdo. Percebe rapidez no
atendimento. Entra no Google. Consulta redes sociais.
Tenta entender se aquela empresa transmite
seguranga.
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E aqui talvez esteja uma das transformac¢des mais
importantes do aftermarket atual: o mercado da
retifica continua técnico, mas os critérios invisiveis de
confiancamudaram.

Porque o cliente moderno ndao separa mais suas
experiéncias de consumo. Ele vive um mundo onde
tudo é rapido, comparavel e acessivel. Resolve
problemas pelo WhatsApp. Acompanha entregas em
tempo real. Pesquisa reputacdo online antes de
comprar qualquer coisa. Recebe respostas
instantaneas de bancos, aplicativos e plataformas
digitais.

Sem perceber, ele comeca a esperar fluidez, clareza e
organizacdo de qualquer empresa com quem se
relaciona. Inclusive da retifica. Isso ndo significa que o
cliente virou especialista em marketing. Nem que a
técnica perdeu importancia. Muito pelo contrario. O
setor continua extremamente técnico e continuara
sendo.

O problema é que grande parte dos clientes nao
consegue avaliar profundamente a qualidade técnica
de uma retifica antes da entrega do servigo. Entdo ele
passa a interpretar sinais. Sinais de profissionalismo.
Sinais de organizacdo. Sinais de seguranca. Sinais de
confiabilidade.

E esses sinais aparecem em detalhes que antes eram
considerados secundarios: tempo de resposta, clareza
nas informacgdes, organizacdo do atendimento,
avaliagGes online,

apresentacgdo visual, presenca digital, postura da
equipe, facilidade de comunicacao.

Isso explica por que algumas empresas tecnicamente
excelentes comeg¢am a perder espago sem entender
exatamente o motivo. Elas continuam boas no servico,
mas deixaram de acompanhar a forma como o
mercado constroi percepc¢ado de confianga.

Ao mesmo tempo, empresas que conseguem unir
competéncia técnica com presenca e comunicagido
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mais eficiente passam a ocupar mais espag¢o na
lembranga do mercado.

Elembrancaimporta.

Porque em mercados altamente competitivos e
tecnicamente parecidos aos olhos do cliente,
percepg¢do comeca ainfluenciar decisao.

Talvez o maior erro hoje seja imaginar que
comunicagao significa apenas “fazer postagem”. Ndo é
isso.

Comunicacdo é tudo aquilo que o cliente percebe
antes, durante e depois do servigo.

A demora para responder comunica. A organiza¢ao
comunica. A fachada comunica. O orcamento
comunica. O WhatsApp comunica. O siléncio
comunica. Até a auséncia comunica.

E talvez seja exatamente ai que mora a principal
reflexdo para as retificas nos préximos anos. O setor
continua técnico. Continua baseado em
relacionamento. Continua sustentado por confianca.
Mas a forma como essa confianca é construida
mudou.

No passado, bastava ser bom. Hoje, também é preciso
transmitir seguranga, organiza¢ao e presencga de
mercado. Porque no fim, o cliente pode ndo entender
profundamente um motor. Mas entende
perfeitamente quando uma empresa transmite
confianga.

E se tudo comunica, a pergunta deixa de ser apenas
“como estd a qualidade técnica da sua retifica?” A
pergunta passa a ser: Como sua retifica esta sendo
percebida?

Carla Loretta Norcia
Agéncia de Comunicagdo Insight Trade [
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Auditoria Ambiental:
Como as Retificas Podem se Preparar

>

O setor de retificas de motores vive um momento
importante de evolugdo e profissionalizagdo. O
aumento das exigéncias ambientais, das fiscalizacGes
e da necessidade de comprova¢do documental faz
com que as empresas precisem estruturar cada vez
mais seus processos internos, principalmente no que
se refere a gestdao ambiental e ao gerenciamento de
residuos.

Nesse contexto, o novo capitulo ambiental da
auditoria do CONAREM surge como uma ferramenta
estratégica de orientacdo e fortalecimento do setor,
contribuindo para que as retificas estejam mais
preparadas para atender as exigéncias legais e
operacionais do mercado.

A auditoria ambiental ndo deve ser vista como um
instrumento punitivo, mas sim como um processo de
apoio ao empresario, permitindo identificar pontos de
melhoria, organizar documentos, fortalecer praticas
ambientais e reduzir riscos de autuagoes.

Entre os principais pontos avaliados durante uma
auditoria ambiental estdo a regularizacdo da empresa
perante os 6rgdos ambientais, o armazenamento
adequado de residuos, a correta destinacdo de
materiais contaminados e a existéncia de controles e
registros relacionados as operagdes daretifica.

Um dos primeiros passos para a prepara¢ao da
empresa é a organizacdo da documentacado
obrigatdria. As retificas devem possuir licenciamento
ambiental compativel com sua atividade, Cadastro
Técnico Federal junto ao IBAMA, contratos com
empresas homologadas para coleta e destinacdo de
residuos, além de registros relacionados ao
gerenciamento ambiental.

Outro documento fundamental é o Plano de
Gerenciamento de Residuos Sélidos (PGRS), previsto
na Politica Nacional de Residuos Sdélidos — Lei n?
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12.305/2010. O PGRS permite que a empresa
identifique os residuos gerados, organize os processos
de armazenamento e destinacdo e mantenha maior
controle sobre osimpactos ambientais da operagao.

A gestdo do 6leo lubrificante usado ou contaminado
(OLUC) também merece atencdo especial. A
Resolugdo CONAMA n?2 362 estabelece que o OLUC
deve ter destinacdo obrigatdria para rerrefino, sendo
proibido seu descarte inadequado em solo, rede de
esgoto ou lixo comum. Por isso, é essencial que as
retificas mantenham contrato com empresa coletora
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autorizada e arquivem os comprovantes das coletas
realizadas.

Além da documentacgdo, a organizagdo fisica da
empresa é outro ponto importante na preparagdo
para auditorias. O armazenamento de residuos deve
ocorrer em area coberta, identificada, com piso
impermedvel e recipientes adequados, evitando riscos
de vazamentos, contaminac¢des e acidentes

ambientais.

O treinamento das equipes também possui papel
relevante no processo. Colaboradores bem orientados
compreendem melhor os riscos da atividade,
executam os procedimentos corretamente e
contribuem para a manutengdo das boas praticas
ambientais e operacionais dentro da empresa.

Entre os treinamentos mais importantes para as
retificas estdo os relacionados o manejo de residuos,
armazenamento de produtos contaminados,
utilizacdo correta de equipamentos de protecdo
individual (EPIs), seguranca na operagdo de maquinas
e conscientizagdo ambiental.

Outro ponto relevante é a gestdao documental. Muitas
empresas realizam corretamente suas operagdes, mas
ndo conseguem comprovar suas praticas em uma
fiscalizagdo por falta de registros organizados. Manter
contratos, certificados de destinacdo, licencas,
comprovantes de coleta e registros de treinamento
atualizados é essencial para garantir seguranca
juridica e operacional.

O novo capitulo ambiental da auditoria do CONAREM
representa um avanco fundamental para o setor de
retificas de motores. Mais do que avaliar
conformidades, ela busca orientar os empresarios e
fortalecer o posicionamento das retificas como
empresas organizadas, responsaveis e alinhadas aos
principios da sustentabilidade industrial.
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Preparar-se para uma auditoria ambiental é, acima de
tudo, investir na protecdao da empresa, na reducao de
riscos e na valorizagdo do préprio negdcio. Empresas
organizadas, documentadas e comprometidas com
boas praticas ambientais estardo mais preparadas
para os desafios futuros do setor automotivo.

Judi Cantarin
Consultora Conarem [

*” 0 Mercado de
Retificas sob Cerco:
Os Desafios da
Nova Era Automotiva

O setor de retifica de motores no Brasil atravessa um
momento de transformagdo profunda. A tradicional
soberania das oficinas de usinagem esta sendo
confrontada por uma convergéncia de forgas que exige
uma mudanga radical no modelo de negécio. Para
sobreviver a "era da conveniéncia", a retifica precisa
encarar quatro frentes competitivas:

1. A Ofensiva das Fabricas e Importados

As montadoras entraram no jogo do "pds-venda total"
com motores remanufaturados e conjuntos novos
(Short Blocks e Long Blocks). Somado a isso, a invasdo
de motores e componentes importados a baixo custo
(especialmente da China) e a facilidade dos
marketplaces de usados criam um cenario onde a
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retifica ndo é mais a Unica opg¢do, mas uma escolha
entre varias prateleiras.

2.0 Desafio da Competitividade no Prego Final

Para que o cliente escolha retificar em vez de comprar
um motor novo ou usado, a retifica deve ser rigorosa
na sua gestdo de custos. Ser competitivo no prego final
nao significa sacrificar a margem, mas sim otimizar
processos. O orcamento da retifica precisa ser atrativo
o suficiente para justificar a recuperacdo do
patrimoénio do cliente frente a opcdo datroca rapida.

3. A Garantia Nacional como Diferencial de Confianga

Um dos maiores trunfos das montadoras e dos
grandes e-commerces é a rede de cobertura. Para
competir, a retifica moderna ndo pode mais oferecer
uma garantia limitada as paredes da sua oficina. E vital
a oferta de uma garantia em ambito nacional —
facilitada pela unido e padronizagdo promovida pelo
CONAREM. Isso retira o medo do cliente que viaja ou
das transportadoras que cruzam o pais, equiparando a
confianca doservico local a seguranca de umafabrica.

4. Agilidade: O Fator "Tempo de Maquina Parada"

O maior inimigo da retifica hoje ndo é apenas o preco,
mas o tempo. No mercado atual, motores
remanufaturados ou novos estdo disponiveis para
entrega quase imediata. Se a retifica demora semanas
para entregar o servi¢o, ela perde a venda para a
pronta entrega da concorréncia.

e Odesafio é reduzir o tempo de produgao para
poucosdias.

e Agilizar a logistica de pecas, otimizar o fluxo
interno de usinagem e ter processos de
montagem dindmicos sdo os Unicos caminhos
para manter a retifica relevante para quem
nao pode ficar com o veiculo parado.

Conclusdo: O Caminho da Resiliéncia

Diante desse cendrio, a retifica ndo pode mais ser vista
apenas como uma oficina de usinagem; ela precisa ser
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um centro de solugbes tecnoldgicas de alta
velocidade.

Preco competitivo, garantia nacional e entrega
ultrarrapida sdo os trés pilares que, somados a
expertise técnica, garantirdo que as retificas brasileiras
continuem movendo a economia e superando a
concorréncia industrial e estrangeira. O apoio de
entidades como o CONAREM e a parceria com
fornecedores de ponta, como a Riosulense, KS, Mahle,
Takao e Indisa sdo fundamentais nesta jornada de
adaptacao.

José Arnaldo Laguna

diretor presidente CONAREM I
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> O Retificador Brasileiro:
técnica, confianca e visao de futuro

O retificador brasileiro é um profissional diferenciado
no universo do aftermarket. Ndo costuma aparecer
em capas de revista, raramente sobe em palcos de
congresso e dificilmente faz barulho nas redes sociais.
Mas é ele quem, todos os dias, mantém milhares de
motores voltando a vida e, com isso, ajuda a manter o
pais em movimento.

Enguanto parte do mundo discute carros elétricos,
inteligéncia artificial e novas formas de mobilidade, ha
milhares de empresas no Brasil desmontando,
medindo, recuperando e remontando motores com
uma precisdao que beira a arte. S3o as retificas. E por
trds delas existe um tipo muito particular de
empresario.

O retificador brasileiro, na maioria das vezes, é um
técnico que virou empresdario. Quase nunca o
contrario.

Muitos comecaram muito cedo. Aprenderam dentro
de uma oficina, ao lado de um pai, de um tio ou de um
mestre de bancada. Aprenderam a medir cilindro com
reldgio comparador antes de aprender planilha.
Aprenderam a reconhecer o barulho de um motor
cansado muito antes de ouvir falar em estratégia de
negaocios.

Essa origem pratica acabou formando um empresario
gue valoriza profundamente trés coisas:
conhecimento técnico, reputagao e palavra dada.

Em boa parte das cidades brasileiras, a retifica mais
respeitada n3o é a que faz propaganda. E aquela sobre
a qual o mercado comenta com naturalidade: “Pode
mandar que eles fazem direito.”

Esse capital invisivel — a confianca — é o que sustenta
o setor ha décadas.

A maioria das retificas brasileiras é um negdcio
familiar. Muitas tém mais de trinta anos de histéria.
N3do sdo empresas gigantes, mas também ndo sdo
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improvisadas. S3o estruturas que cresceram aos
poucos, maquina por maquina, cliente por cliente,
motor por motor.

Existe uma disciplina silenciosa nesse tipo de negdcio.
Quem trabalha com retifica sabe que erro custa caro.
Um milimetro mal medido, um torque errado ou uma
folga fora da especificacdo podem comprometer um
motor inteiro. Talvez por isso o retificador seja, por
natureza, um profissional cuidadoso, metédico e
atento aos detalhes.

Mas o mundo mudou. E essa é a parte que exige
reflexdo.

O setor automotivo vive uma transformacgao
permanente. Motores mais modernos, novos
materiais, tecnologias embarcadas, eletronica cada
vez mais presente. Ao mesmo tempo, mudou também
o perfil de quem contrata esse tipo de servigo.

Hoje, além das oficinas mecanicas, as retificas
atendem frotistas, transportadoras, locadoras de
veiculos, empresas do agronegdcio e operadores
logisticos que dependem diretamente da
confiabilidade do motor para manter suas operagoes
funcionando.

Para esses clientes, tempo parado é prejuizo. Motor
mal recuperado vira custo. E prazo descumprido
significa operagdao comprometida. Isso muda a ldgica
do negécio.

A retifica deixa de ser apenas um prestador de servico
mecanico e passa a ser um fornecedor estratégico de
confiabilidade operacional.

E aqui surge um ponto importante: o retificador que
continuard relevante nos préximos anos é aquele que
entender que sua principal maquina ndo é a
retificadora de cilindro, nem a brunidora, nem a
retificadora de virabrequim.
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A principal maquina é a empresa. Gerir bem passa a ser competéncia continua sendo indispensavel.
tdoimportante quanto medir bem.
Isso significa organizar processos, entender custos, O futuro da retifica brasileira ndo esta ameacgado. Esta
definir precos com inteligéncia e construir relagdes emtransformacao.
solidas com quem depende diretamente do
funcionamento do motor: transportadores, operadores E transformac&o nio elimina quem tem conhecimento.
de frota, produtores rurais e empresas que Apenas seleciona quem decide evoluir.
simplesmente ndo podem parar.
No fim das contas, o papel do retificador continua
Quando uma retifica conquista a confianga desse tipo sendo o mesmo de sempre: fazer o motor voltar a
de cliente, ela deixa de ser apenas fornecedora. Passa a funcionar.
ser parte da operacdo. E parceiros de operagao ndo sao
substituidos com facilidade. A diferenca é que, agora, além de recuperar motores,
serad cada vez mais importante saber conduzir bem a
Outra mudanga inevitavel é a presenga digital. Ndo é empresa.
necessario virar influenciador automotivo nem
produzir videos todos os dias. Mas é fundamental existir Porque motor parado é problema.
no ambiente onde as pessoas buscam informacao.
Um perfil atualizado no Google, boas avaliagdes de Mas empresa parada é destino.
clientes, um Instagram simples mostrando servigos
bem executados ou até um WhatsApp profissional ja
fazem diferenca. Hoje muitas decisGes comecam com
uma pesquisa no celular. Carla Loretta Norcia
Agéncia de Comunicagdo Insight Trade [
Quem ndo aparece, muitas vezes simplesmente nao
entra nalista de escolha.
Isso ndo significa abandonar a tradigdo. Pelo contrario.
A tradigdo da retifica bra5|le|r§ é justamente o que da Nota de Esclarecimento e
forgamao.setc?r'. 0] conhec‘lmento gcumulado, a Republicagﬁo
experiéncia pratica e o respeito conquistado ao longo
de décadas sao ativos valiosos.
Peco desculpas aos leitores e a autora pelo erro
O desafio estd em combinar essa tradigdo com uma na diagramacdo da edi¢do anterior, que
visdo mais empresarial. publicou o artigo “O Retificador Brasileiro:
técnica, confianga e visdo de futuro” de forma
Retifica ndo é apenas servico mecanico. E engenharia incompleta.
aplicada. E recuperacdo de ativos. E inteligéncia técnica
colocada a servigo da mobilidade. Para corrigir essa falha e garantir a leitura
correta do trabalho da Carla Loretta Nocia,
Em um pais com uma frota enorme, veiculos rodando republicamos o texto na integra acima, nas
intensamente e uma economia que depende paginas 10 e 11 dessa edic3o.
fortemente do transporte rodovidrio, esse tipo de
o L
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> SUMMIT CONAREM -
Encontro entre Tradicao e Modernidade

O evento do SUMMIT CONAREM — Encontro de
retificadores que aconteceu no dia 08 de maio, no
Expotrade Pinhais — Pinhais/PR junto a AUTOPAR,
contou com a presenca de diferentes geracdes de
gestores e colaboradores do segmento, que tiveram
oportunidade de acompanhar a evolucao do mercado
reparador.

Os participantes, conforme as palestras eram
apresentadas, também puderam acompanhar
diferentes temas exibidos durante o evento e como
convergiam para a necessidade de modernizacao das
empresas do segmento. As geracOes de gestores e
colaboradores presentes, puderam identificar como
sua empresa esta posicionada durante as
apresentaclGes sobre “Solugcdes e inovacdes
tecnoldgicas para retifica de motores” ou a
apresentacdo sobre “Gestdo estratégica” e “Mobilidade
de baixo carbono”.

Mesmo com os ambientes de cada palestra sendo
diferentes entre si, foi possivel a percep¢do de que ha a
necessidade de mudangas que impactam diretamente
no processo produtivo. No ambiente da apresentagao
“SolugGes e inovagdes tecnoldgicas”, foram abordadas
as solugdes de novos equipamentos e dispositivos que
reduzem os custos operacionais através do aumento da
produtividade, da redu¢dao do retrabalho e
padronizacao e controle da qualidade entregue pelas
empresas nos servicos prestados. Neste ambiente, é
importante destacar a evolucdo dos motores a
combustdo sofreram nos ultimos 30 anos, as maquinas,
ferramentas e processos utilizados ainda hoje nao
garantem os quesitos necessarios para a hova geragao
de motores.

No ambiente da “Gestdo estratégica”, foram discutidas
as ferramentas de gestdo de servicos disponibilizadas
nos sistemas; de forma a gerenciar as etapas
produtivas; garantindo confiabilidade na gestdo da
execucao dos servigos, reduzindo os riscos de “gargalos
produtivos” através do fornecimento de informacgdes a
estas ferramentas. Ou seja, atualizacdo e

@
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desenvolvimento de processos produtivos através de
Programacao e Controle de Producdo esta diretamente
relacionado com reducdo de custos operacionais,
garantia de qualidade na prestacdo dos servicos do
segmento.

J4 no ambiente da apresentacdo da “Mobilidade de
baixo carbono”, os gestores e colaboradores presentes
no evento vislumbraram a evoluc¢do da frota de motores
a combustdo (ciclo Otto e Diesel) em perspectiva do
ambiente favoravel do mercado reparador, mas que
devera evoluir na prestacao de servicos de retificacado.

De forma resumida, as geragdes presentes no evento
visualizaram que os dois primeiros temas apresentados
reforcam a necessidade de mudangas diretamente
relacionas a aumento de produtividade, reducao de
custos operacionais, reducao de retrabalho com a
implantagcdo de processos, de equipamentos e
ferramentas mais eficientes e controles de gestdo
através de sistemas de gerenciamento. O ultimo tema
abordado, comprovou que o segmento de repara¢do de
motores a combustdo ainda tem mercado por longo
tempo, mesmo com a entrada dos veiculos elétricos.

Roberto Canassa Junior
Consultor Técnico I
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Reforma Tributaria: Impactos Financeiros nas
*" Empresas e a Complexidade Subestimada

A transformagdo do sistema fiscal vai muito além do anunciado —
e o fluxo de caixa das empresas sera o principal campo de batalha

A Reforma Tributaria, consagrada pela ECn2132/2023 e
regulamentada pela LC n2 214/2025, é apresentada ao
meio empresarial como uma simplificacdo bem-vinda.
O discurso oficial destaca a substituicdo de cinco
tributos — PIS, COFINS, IPI, ICMS e ISS — pela CBS
(federal), IBS (subnacional) e o Imposto Seletivo, com
transicdo até 2033. O que se omite é que essa mudanga
representa uma das maiores rupturas estruturais ja
impostas ao ambiente de negdcios brasileiro, exigindo
revisdo de contratos, repricing de produtos,
reestruturacdo de sistemas fiscais e, sobretudo, um
gerenciamento muito mais rigoroso do fluxo de caixa.

®) (1150318712

QUALIDADE + PRODUTIVIDADE +

“ MPTORCLEAN

ECONOMIA

Uma Complexidade Maior do que Parece

A narrativa da simplificacdo é sedutora, mas
tecnicamente imprecisa. O principio do destino — pelo
qual o IBS incidird no local de consumo, nao de
producao — altera a ldgica de precificagdo de empresas
gue vendem para multiplos estados, exigindo sistemas
capazes de identificar o destinatario e a aliquota
aplicavel em tempo real para cada operacao.

O fim progressivo dos beneficios fiscais estaduais é
outro ponto critico ignorado. Empresas que instalaram
operagoes inteiras em determinados estados para
usufruir de incentivos do ICMS verdo as premissas

>

www.restoclean.com.br

+ CONFORMIDADE AMBIENTAL

Maquinas + Produtos Biodegradaveis

Lava simultaneamente Aluminio, Ferro, Aco, Plastico. Até 1,2T em 30 min
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econdmicas desses investimentos serem invalidadas
durante a transicdo — sem garantia de compensacao
integral. Ha ainda o Imposto Seletivo, cujas aliquotas
definitivas seguem indefinidas, mantendo setores
como bebidas, alimentos e combustiveis em estado de
incerteza estratégica.

O aspecto mais perigoso, porém, é a necessidade de
operar dois sistemas tributarios simultaneamente de
2026 a 2032. As empresas continuardo cumprindo
todas as obrigag¢des acessoérias do sistema atual (SPED,
EFD, DCTF) enquanto aprendem e implementam o novo
regime IVA. O custo administrativo desse paralelismo
sera expressivo — e para pequenas empresas fora do
Simples Nacional, pode ser existencial.

O Impacto Direto no Fluxo de Caixa

E no fluxo de caixa que a reforma deixard suas marcas
mais imediatas. Quatro mecanismos merecem atenc¢ao
especial das empresas:

Regime de competéncia: o tributo é devido no
momento da emissdao da nota fiscal,
independentemente do recebimento. Para empresas
com ciclos longos de recebimento — construtoras,
exportadoras, fornecedoras do governo —, isso gera
descasamento significativo entre desembolso
tributario eingresso de caixa.

Aliquota de referéncia: estimativas técnicas do
Ministério da Fazenda indicam aliquota padrdo de CBS +
IBS podendo superar 26%, uma das maiores do mundo
para um IVA. O aumento de carga nao se distribui
uniformemente — quem tem menos poder de
barganha na cadeia absorve o impacto de forma
desproporcional.

Split payment: quando o pagamento é realizado por
meios eletronicos, o valor do tributo é direcionado
automaticamente ao fisco antes de chegar a conta da
empresa. A pratica elimina o periodo entre a venda e o
vencimento do imposto que hoje serve como capital de
giro. Para o varejo, a distribuicdo e os servigos, essa
mudanca é estrutural.

Contratos de longo prazo: acordos firmados com
precos baseados no sistema atual precisam ser
revisados urgentemente. A auséncia de clausulas de
reequilibrio tributdrio pode significar que o aumento de

a
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carga seja absorvido integralmente pelo fornecedor ou
prestador de servigos, sem possibilidade de repasse.

O que as Empresas Devem Fazer Agora

A passividade é a postura mais arriscada. A preparagao
precisa comecar hoje — ja neste ano de 2026 as novas
regras ja estdo em periodo de testes e adaptacgao.
Quatro a¢des sao prioritarias:

Primeiro - um diagnéstico tributdrio completo:
identificar créditos fiscais existentes, beneficios que
serdo extintos, contratos vulneraveis e a carga estimada
sob o novo regime. Esse diagndstico exige consultoria
especializada e envolvimento direto da alta gestdo.

Segundo - revisdo de precificacdo e contratos: produtos
e servicos precisam ser reavaliados sob a nova carga.
Contratos em vigor devem ser analisados quanto as
cldusulas de reequilibrio; novos contratos devem ser
redigidos com alocagdo clara dorisco tributario.

Terceiro - planejamento do fluxo de caixa sob o novo
regime: modelar como o split payment afetara o capital
de giro, qual o impacto do regime de competéncia em
recebimentos diferidos e como o cronograma de
transicdoimpactara aliquidezanoaano até 2033.

Quarto - investimento em tecnologia e capacitacdo:
sistemas ERP precisardo ser atualizados, equipes
treinadas e processos internos redesenhados.
Empresas que postergarem esses investimentos
enfrentardo riscos de conformidade e desvantagem
competitiva.

A Reforma Tributaria é, no longo prazo, necessaria e
potencialmente positiva. No entanto, o caminho até
esse futuro passa por um presente complexo e cheio de
armadilhas. A transicdo de quase uma década, o
paralelismo de sistemas, o split payment, as incertezas
sobre aliquotas e a extingdo de beneficios fiscais
formam um conjunto de desafios que exige atengao
estratégica e gestao financeira de alta qualidade.

Empresas que tratarem a reforma como um problema
apenas do departamento fiscal cometerdo um err:
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grave. A Reforma Tributaria de 2023-2033 é, antes de Vocé abriu fiado. Entregou o motor retificado. Confiou.
tudo, um evento financeiro de primeira grandeza. O Trés meses depois, recebe a noticia: o cliente pediu
fluxo de caixa das empresas brasileiras passara por um recupera¢do judicial. Seu nome, agora, € um entre
dos seus maiores testes historicos — e a questdo central centenas de credores. E pior — seu crédito é
ndo é se havera impacto, mas se os gestores estardo quirografario: o Gltimo da fila. Atras do banco, atras do
preparados para enfrenta-lo. fisco, atras dos trabalhadores.
O plano de recuperagao chega com desagio de até 60%
Artigo elaborado com base na EC n® 132/2023, na LC sobre o valor do titulo e prazo de 10 a 15 anos. Muitos
n® 214/2025 e em andlises técnicas do Ministério da retificadores acabam nem habilitando o crédito, por
Fazenda. Estimativas de aliquotas séo referéncias puro cansaco. Em .2026' esse cenirio ndo ‘,é mais a
técnicas sujeitas a alteraces conforme a exce¢do — virou rotina em varias regiées do pais.
regulamentagdo avanca. . . )
A combinacdo de juros altos por um ciclo longo, quebras
Thiago Costa Cavenaghi sucessivas de safra e margens apertadas em transporte
Consultor Conarem - Tributério e Contabil B e logistica colocou a inadimpléncia PJ proxima de
maximas histdricas. Alguns marcadores do periodo:

e Recuperacgdes judiciais de grandes grupos
agro (AgroGalaxy em 2024 abriu uma
sequéncia, seguida de outros nomes

7 um conhecidos do setor).
} CrEd Ito no e Produtores rurais endividados apds quebras
7 = de safra no RS (2024) e problemas no Centro-
Cenario Atual: Oeste (2025).
e Transportadoras e fretadoras sob pressado de
por que (0] custo operacional e concorréncia.
- m e Selic em patamar elevado encarecendo
REtlﬁcador capital de giro de toda a cadeia.
POde sero Prlmelro O retificador estd na ponta dessa cadeia — e é uma
ponta especialmente sensivel.
a perder quando
- A retifica de motor é um servico pesado em custo e em
(o) CI iente Quebra tempo. Pega cara, mdo de obra especializada, prazo de
execugdo que muitas vezes passa de uma semana. Entre
o pedido e o recebimento, o retificador carrega o capital
daoperac¢do. Quatro fatores agravam essa exposicao:
O que observar antes de

e Ciclo de caixa longo. Peca entra, servico leva

abrir ﬁado para empresas e dias, pagamento vem em 30, 60, 90 dias.

e Auséncia de garantia real. Diferente de banco

prod utores ru rais e trading, o retificador ndo costuma operar
com penhor, alienagao fiducidria ou CPR.
em 2026 e Posicdo na fila de credores. Em uma
4
o L
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Recuperacdo Judicial, o retificador é
quirografdrio — vem depois de credores com
garantia real, fiscais, trabalhistas.

e Margem apertada na opera¢do. Um Unico
cliente grande que ndo paga pode comer o
lucro de meses.

No caso do agro, o produtor rural brasileiro opera com
alavancagem alta. Em anos de boa safra e prego
favordvel, a cadeia inteira gira — paga CPR, paga banco,
paga trading, paga o retificador. Quando a safra quebra
ou a commodity cai, a ordem de pagamento que
aparece é,emgeral:

e Banco, que tem penhor agricola ou alienagéo
fiducidria.

e Trading, que carrega CPR com garantia real.

e Fornecedor de insumo, que as vezes tem
penhor ou garantia cruzada.

e Fisco.
e Trabalhador (em Recuperacgdo Judicial, classe
especial).

... 0 retificador, credor quirografario.

Em recuperagdes judiciais recentes do setor agro,
desdgios de 60% sobre o titulo e prazos de 10 a 15 anos
para pagar o saldo foram a regra, ndo a excegao. Na
pratica, o retificador trocou um servigo de RS 50 mil por
um papel de RS 20 mil para receber em 12 anos. E as
vezes nem isso — se a Recuperacdo Judicial virar
faléncia, o que sobra é residuo.

SINAIS DE ALERTA ANTES DE ABRIR FIADO
Alguns comportamentos e situagdes que merecem
atencdoredobrada naandlise de crédito:

e Pedidos crescentes e com pressa atipica —
cliente pressionando para entregar antes do
pagamento combinado.

e Mudanga recente de sdcios, razdo social ou
endereco.

e Presenca em cartérios de protesto — consulta
simples e barata que muitos nao fazem.

e Cheques com datas cada vez mais longas para
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a frente.

e Funcionarios do cliente comentando,
informalmente, que o patrao esta “enrolado”.

e Atrasos pequenos em pagamentos menores
— costumam anteceder o calote grande.

e Irregularidade fiscal no CNPJ (consulta no site
da Receita) ou IE inativa no Sintegra.

Como mitigar orisco semtravar avenda
E importante vender com mais inteligéncia. Algumas
alavancas praticas para o dia a dia da retifica:

e Sinal ou entrada de 30% a 50% do valor,
principalmente para clientes novos ou para
servicos de ticket alto.

e Limite de crédito por cliente. Definido no
cadastro, revisado trimestralmente, com
gatilho de suspensdo automatica em caso de
atraso.

e Garantias acessorias. Nota promissoria
avalizada pelo sécio (PF), cheque pré-datado
do sécio, aval de terceiro com patrimonio.

e Seguro de crédito. Mercado cresceu em
2025-26 e hoje ja faz sentido para
retificadores com carteira PJ relevante.

e Antecipagao de recebiveis. Se o servigo gerou
boleto ou duplicata, antecipar com banco ou
factoring transfere o risco (com desconto, mas
transfere).

e Revisdo periddica da carteira. Cliente bom ha
10 anos pode quebrar. Revisar cadastro
anualmente ndo é frescura — é sobrevivéncia.

Antes de qualquer fiado, vale parar e fazer a conta
honesta: se esse cliente ndo pagar, de quantas retificas
pagas em dia eu vou precisar para cobrir o prejuizo? Em
uma operagdao com margem liquida de 10%, um calote
de RS 50 mil exige RS 500 mil de vendas adicionais para
zerar. Meio milhdo de faturamento, sé para voltar ao
zero.

Sara Marques
Consultora Area Financeira Conarem [
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Desafios das Retificas na

Nova Realidade Automotiva

O setor de retificas vive um dos periodos mais
desafiadores e, ao mesmo tempo, mais
transformadores da sua histéria. Durante décadas
experiéncia pratica, conhecimento mecanico e tradigao
foram suficientes para garantir competitividade e
sobrevivéncia.

Hoje, isso ja ndo basta.

O mercado mudou

O automoével atual é completamente diferente daquele
de 15 ou 20 anos atras. Motores mais compactos e
eficientes, sistemas hibridos, sensores inteligentes,
novos materiais e rigorosos padrdes de emissdao
transformaram radicalmente a operagdo dentro das
retificas.

O cliente também mudou: hoje ele pesquisa, compara,
avalia reputacdes online e exige rapidez, transparéncia
e qualidade.

Nesse novo ambiente, retificas que permanecem
presas apenas ao modelo tradicional tendem a perder
espaco gradativamente.

Citamos isso no nosso ultimo artigo, a “Sindrome do
Motor Fervido”.

Inovagao nao é apenas tecnologia

Muitos empresarios associam a Inovagdo a compra de
maquinas modernas.

E evidente que equipamentos atualizados sdo
importantes, porém Inovagdo vai além disso. Inovar
significa:

.Melhorar processos

. Buscar eficiéncia operacional

. Capacitar continuamente a equipe

. Utilizarindicadores de desempenho

. Desenvolver novos servigos e pés venda que fidelizem
osclientes

. Criar e divulgar diferenciais competitivos

. Trabalhar Marketing e Posicionamento

. Digitalizar o relacionamento com clientes.
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Oriscoinvisivel daacomodacgao

Um dos maiores perigos para qualquer empresa é
acreditar que “sempre foi assim e sempre funcionou”.
Muitas empresas desaparecem ndo por falta de
competéncia técnica, mas por resistirem as mudancas
gue ocorrem no novo ambiemte de negécios.

Enguanto alguns empresarios ainda discutem se devem
investir em presenca digital, treinamento e
modernizacdo, outros ja utilizam Inteligéncia Artificial,
sistemas integrados de gestdo e estratégias digitais de
atendimento e relacionamento com os clientes.

A novageragao exige outro modelo de empresa

Outroimportante desafio é a sucessao nas retificas.

As novas geragles tém perfil diferente: valorizam
tecnologia, ambiente organizado, profissionalizacdo,
propdsito e inovagao.

Empresas excessivamente centralizadas e resistentes a
modernizagdo encontram sérios problemas na eficdcia
da sucessdo e na atracdo de talentos para garantir suas

continuidades.
Leopoldo Andretto

Analista de Inovagdo ¥

Parceiros que impulsionam
o futuro do aftermarket
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A Lei Ferrai foi Mantida,
> mas o Mercado nao Congelou
e essa Tensao nao pode ser Ignorada

Em 23 de abril de 2026, o Supremo Tribunal Federal
concluiu o julgamento da ADPF 1106 e, por
unanimidade, declarou a constitucionalidade da
Lei n26.729/1979 — a chamada Lei Ferrari. O voto
do relator, Ministro Edson Fachin, reconheceu a
norma como regulacdo legitima da atividade
econbmica, afastando a tese de violacdo a livre
concorréncia e alivreiniciativa.

O CONAREM, que atuou como amicus curiae no
processo, sustentou exatamente o oposto: que a
lei, criada em um contexto de 1979, ndo foi
recepcionada pela Constituicdo de 1988 e
representa um entrave a modernizagdo do setor. A
Corte entendeu de forma diversa, e a decisdo deve
ser respeitada. Mas isso ndo significa que o debate
terminou — ao contrdrio, ele apenas mudou de
arena.

Porque, se o Plenario do STF decidiu que a lei é
constitucional, o mercado real, esse mesmo, ja esta
dando seu proprio veredicto. E ele ndo espera.

O mercado ndo congelou

Os numeros de 2026 sdo eloquentes. As vendas
diretas — modalidade que a Lei Ferrari jamais
previu — devem liderar o mercado automotivo
brasileiro pela primeira vez. A BYD, sozinha,
vendeu 5.378 veiculos por esse canal em dezembro
de 2025, com crescimento de mais de 300%.
Montadoras asiaticas como GWM e BAIC chegam
ao Brasil com modelos de negécio que combinam
lojas proprias, centros de servigo terceirizados e
vendas online, algo que simplesmente nao se
encaixa namoldurajuridicade 1979.

Enguanto isso, o modelo de agéncia — onde a
concessionaria atua como mera intermediaria
comissionada — ja é testado por montadoras
tradicionais. As plataformas digitais de venda
direta ao consumidor se multiplicam. Quase 100
novos modelos serao langados no paisem 2026.Ea
assinatura de veiculos avanga como alternativa a
propriedade tradicional.
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Tudo isso acontece apesar da lei, ndo por causa
dela. O setor encontrou brechas contratuais,
desenhou estruturas societarias alternativas e
simplesmente seguiu em frente. A lei continua
vigente, mas sua capacidade de organizar
efetivamente o mercado diminui a cada novo
langamento, a cada nova marca que chega, a cada
consumidor que compra um carro sem nunca pisar
emuma concessionaria.

Atensiao que niao podemosignorar

Instalou-se, portanto, uma situacdo de dupla
velocidade preocupante.

De um lado, o mercado tradicional — montadoras
estabelecidas e sua rede de concessionarias —
continua operando sob o guarda-chuva da Lei
Ferrari, que lhes oferece seguranca juridica,
exclusividade territorial e prote¢do contratual. De
outro, o novo mercado — marcas asiaticas, vendas
diretas, canais digitais, assinatura de veiculos —
simplesmente contorna a lei, operando em zona
cinzenta ou encontrando modelos que a legislacdo
de 1979 jamais poderia prever.

Essa dissonancia entre o marco regulatério e a
realidade do setor cria instabilidade juridica para
todos os agentes envolvidos. Para os novos
entrantes, que operam sem a prote¢do de um
regime claro. Para as concessionadrias tradicionais,
gue veem seu modelo de negdcio ser atacado pela
concorréncia que ndao segue as mesmas regras.
Para o consumidor, que fica exposto a relagdes
contratuais nem sempre transparentes. E para o
setor de repara¢do automotiva, representado pelo
CONAREM, que depende de uma cadeia
organizada e previsivel para planejar seus
investimentos e sua operacao.

O que esperar daqui para frente

A decisdo do STF foi um capitulo importante, mas
nao é o pontofinal. Atensdo entre aleie o mercado
real é crescente e, mais cedo ou mais tarde, exigira
uma nova intervenc¢ao — seja do préprio Judicidrio,
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em novo caso concreto que traga a tona os limites da
lei diante de modelos de negdcio que ela nao
contempla, seja do Legislativo, com a modernizacao
de um marco regulatério que ja completou 47 anos de
vigéncia.

O CONAREM seguird atento e atuante. Defendemos
no STF a tese de que a Lei Ferrari ndo poderia subsistir
diante da livre iniciativa consagrada pela
Constituicdo. A Corte ndo nos acompanhou, mas o

mercado nos da razado todos os dias. E é com os
olhos nessa realidade — e na defesa intransigente
do setor de reparagao automotiva — que
continuaremos nosso trabalho.

Aleifoi mantida. O mercado, ndo.

Daniel Resende
Advogado Conarem I

> CONAREM participa da reuniao da
Camara Brasileira do Comércio de
Pecas e Acessorios.

O CONAREM na condigdo de membro da Alianga
Aftermarket Brasil participou em 27 de maio, no café
da manha no Anexo Il do Senado Federal em Brasilia,
evento organizado pela Confederagdo Nacional do
Comércio, com a presenca dos mais importantes
lideres do segmento automotivo.
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seguranga veicular na redugdo de acidentes por falha
de manutencdo. Essa inspec¢do existe ha décadas nos
principais paises do planeta e gerou uma significativa
reducdo nas mortes provocadas por acidentes
decorrentes de falhas mecanicas.

Este evento visa despertar o interesse das entidades
em assumir o papel de defensora desta bandeira para
gue o Brasil retome esse processo que ja existiu nos
estados de Sdo Paulo e Rio de Janeiro.

CONAREM
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Estiveram presentes deputados federais ligados ao
setor automotivo que puderam comprovar em
numeros as vantagens que essa inspegdo ira gerar.

MOTO
“B 'L

0 passado,
o presente
e o futuro
dos motores
estao nesse
podcast!

Luiz Sérgio Alvarenga apresentou os numeros do
mercado demonstrando que o Aftermarket
brasileiro é responsavel por mais de 90% do
movimento comercial e de servigcos na
manutencgao da frota de 60 milhdes de veiculos em
circulacao.

oy |l

Mantenha-se bem informado
nas principais plataformas digitais
© spoiify

hitp:I1nk.dev/1j3

@ youtube
https:/fwww.youtube.com/@conarem5072

J4 é hora de exigirmos que o Governo zele pela sua

opulacdo e cumpra a legislacdo que prevé a
populag p gislag q p Cﬂ'HAHEH

inspecdo veicular! &
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> 80 Anos de Exceléencia:
Uma Homenagem a Metalurgica Riosulense
g Metalurgica R I
Celebrar os 80 anos da Metaltrgica Riosulense é O Coragdo das Retificas de Motores
honrar uma histéria que se funde com a propria Compreender os desafios técnicos e a precisdo exigida
evolugdo do setor automotivo no Brasil. Esta trajetdria por um retificador exige DNA de engenharia — atributo
de sucesso é o reflexo direto da visdo de seus lideres e que a RIO demonstra em cada componente que sai de
do compromisso inabalavel coma qualidade. sua linha de producdo. A empresa é o elo que garante
O Legado de um Visionario seguranc¢a ao aplicador e longevidade aos motores
3 . brasileiros.
Nesta data memoravel, rendemos nossa mais
profunda homenagem ao fundador, Sr. Jodo Reconhecimento e Futuro
Stramosk. Sua coragem e espirito empreendedor Aos colaboradores, a familia Stramosk e, em especial,
foram os alicerces que permitiram transformar uma ao Sr. Luis Antdnio, o nosso reconhecimento. Que os
ideia em uma poténcia industrial. Ele ndo apenas préximos anos continuem a ser pautados pela mesma
construiu uma fabrica, mas estabeleceu uma cultura exceléncia que tornou a Riosulense uma referéncia
deintegridade e precisdo que atravessa geragdes. global.
Metaldurgica Riosulense: 80 anos de histéria, movida
pela visdo de Joao Stramosk e pela parceria de Luis
Anténio Stramosk com o setor automotivo. I
CONAREM | rtiis iromomvo
MULHER
.
Lideranga e Parceria com o Setor
Esse legado continua vivo e pulsante sob a conducdo
do atual Diretor Presidente, Luis Antonio Stramosk.
Sua gestdo é marcada pela modernizagdo e por uma
visdo humana e técnica do mercado. Para nés, do
CONAREM, Luis AntOnio é muito mais que um
executivo; é um grande parceiro e entusiasta do setor
de retificas. Sua proximidade com as necessidades dos
retificadores e seu apoio continuo as iniciativas do
conselho consolidam a Riosulense como uma aliada
fundamental para o desenvolvimento da nossa - o
categoria. B =l o B
COMANEM
L L

& &
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Expandir o seu negécio comeca por

EXPANDIR A SUA VISAO.

O CONMAREM convida vocé para uma experiéncia internacional gue vai além da
técnica = uma missdo empresarial pensada para empresarios de retificas que
despjam enxergar o futuro do aftermarket antes dele chegar.

A Missao Empresarial CONAREM 2026
, nao e uma viagem.
E UVIA IMERSAO ESTRATEGICA.
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ALEMANHA + AUTOMECHANIKA
Indistria, engenharia @ inovagao no centro do mundo automotivo

[ Saida: 02/09/2026 | Retorno: 12/09/2026 J

Urna imersdo profunds no cosscho da enganharia sulomotiva mundial, consctando
tracdigao industrial, inovacio tecnoldgica & o maior evenio do aftermarket global,

Cidades & visitas:

= Munich - City tour, visia técnica a BMW, Museu BWM o EWM Welt

= Stuttgart - Visita a0 Musou ds Porsche

= Sindelfingen - Visita a fabrica da Mercedes-Banz & Mussu dn Mercedes-Bang
= Meckarsulm - visitn no Doutsches Motorradmuseum o fabeica da Awdi

= Frankiurt - Automechanics Franidurt
= Sisheim - Visitn a0 Technik Mussum Sisheim

INVESTIMENT
s« Appriamanto individus); USS 4.870 PO PESS0E
ienbo duplo: USE 3.770 por pedsoa

O PACOTE INCLUI

= Acompanhamento durante toda a ViejeErm

12 itinerario
1 café da manhé
: e credenciamento para a Automechanika

PASSAGEM AEREA

NAD INCLUSA, oferecendo total liberdade para
com milhas

¢ sua preferéncia
« O conitrat G0 Com & Drucker Turismo, parceira oficial da missano

FORMA DE PAGAMENTO

« Boleto ou faluramento para empresas

wvisla vin PIX ou transferéncia bancana

= Valores em ddlares, com cimbio fechado.
* Vagas LIMITADAS

Algumas viagens marcam datas.
OUTRAS MARCAM DECISOES.

Garanta sua vaga na Missio Empresarial CONAREM 2026 f.::)
Aceszse o site oficial e confira todos os detalhes C:-:"
Fale agora com Mathéalia de Bernardi no WhatsApp (11) 94762-6486 CONAREM

&
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CONAREM - Associacao de Resultados

Comercial

o/ Parceria Comercial e Técnica com:
CUMMINS, DEUTZ, FPT (Case, New Holland, Iveco), KOHLER LOMBARDINI, MWM,
PERKINS, VW MAN, YANMAR e GARRET.

+'REDE UNIAO - Associacao para Compras em Grupo (RS, SC, PR, SP, MG, MT, GO, RN e PE)

Produtos

v/Selo de Registro de Temperatura do Motor
Tratamento do Diesel, Sistema de Injecao e do Tanque de Combustivel
¢ Cartilha Orientativa Normas de Seguranga NR 12

Servicos

+ Banco de Dados - Informacdes Técnicas - 4.415 Motores Nacionais e Importados

v Vagas Automotivas - Cadastre sem custo as vagas disponiveis da sua empresa

¢ Motores do Brasil - Podcast - Videocast nas principais plataformas digitais

¢ Cartio de Crédito - Venda PF em até 12 vezes, juros baixos e recebimento adiantado “1dia”
¢/ CONAREM TECH - podcast nas principais plataformas

v Consultoria de Comunicagao e Marketing.

¢ Assessoria Gratuita: Juridica, Ambiental, Financeira, Marketing, Tributaria e Técnica.

Suporte Técnico

¢ Consultoria Técnica a Distancia - Apoio nas Dificuldades Técnicas e Operacionais do
dia a dia da Usinagem e Montagem.

¢/ Consultoria Técnica Presencial - Analise de Defeito e Relatdrio de Falhas para Solicitacdo
de Garantia ou Defesa Judicial.

Treinamentos

o/ Curso KS Reparacdo de Motores ciclo Otto e Diesel na fabrica em Nova Odessa - SP

o/ Palestras Técnicas Noturnas - em todas as regioes do Brasil

o/ Curso Mahle - Montagem de Motores Avangado e Basico - Limeira - SP

o Ensino a Distancia - Treinamentos em Gestdo Administrativa/Financeira, Comercial,
Estoques, Marketing

o/ Cursos Profissionalizantes - SENAI - Formac&o de Retificadores - EAD Gratuito

SINDIREPA SP, SINDIREPA MG, SINDIREPA ES, SINDIREPA MT, Expediente

SINDIREPA BA, SINDIREPA PE, SINDIREPA GO E SINDIREPA SC. . .

; o Jornalista Responsavel:
CONAREM - Conselho Nacional de Retificas de Motores Valéria Barroso
Avenida Paulista, 1.313 - 4° andar - Sala 470, MRGego'ggf‘l’;P
Bela Vista - Sao Paulo - SP - CEP: 01311-923 Diagramacso:
Atendimento Administrativo: (11) 99617 0241 - Celular e WhatsApp Denise Laguna
CONAREM Atendimento Técnico - Fixo: (11) 3549 4546 / Celular e WhatsApp: (11) 98435 3192 Gréfica:

e-mail: ricardo@conarem.com.br Home page: www.conarem.com.br Ekopress
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